DATENBLATT

CRM Funktionen beschleunigen ihr
Neu- und Bestandskunden-Geschdift.

Auf den Anruf vom Kunden zu warten reicht heutzutage nicht mehr aus!

Auftragsgewinnung ist das leistungsstarke Zusatzmodul mit CRM-Funktionen fur
Kunden-, Kontaktmanagement und Vertrieb. Sie werden damit in die Lage
versetzt, gezielt zusatzliche Auftrage und Kunden zu gewinnen sowie
Bestandskunden an sich zu binden. Als ein einzigartiges Werkzeug zum Erfassen
und Verwerten von Anfragen und Auftragschancen, zum Organisieren und
Verbessern lhrer Geschaftsbeziehungen, zum zuverlassigen und professionellen
Koordinieren Ihrer Termine und um lhre zuktnftigen Aktivitaten im Voraus

zu planen, ist Sage 50 Handwerk in Kombination mit dem Zusatzmodul
Auftragsgewinnung bestens geeignet fir moderne Handwerksbetriebe.

Machen Sie sich die Vorteile unserer CRM- « Immer wissen was mit wem, wann besprochen
Funktionen zu nutzen. Funktionen, die Sie und lhre wurde
Kunden im Fokus haben. Endlich wieder agieren

statt zu reagieren «  Nichts Wichtiges vergessen, dank komfortabler

Wiedervorlagefunktion
o Umsatze steigern, durch das
programmgestitzte Erfassen und Verwerten
von Auftragschancen

. Noch kundenfreundlicher handeln und dadurch
ofter weiterempfohlen werden

«  Buroarbeit verringern: weniger Zettelwirtschaft

«  Auftragsschwankungen ausgleichen, durch .
durch moderne Daten- und Dateiablage

zuverlassige Planungsmaoglichkeiten

Sie werden sehen, in lhren Kundendaten steckt
bares Geld!

«  Wettbewerbsvorteile sichern durch attraktive
Angebotsgestaltung

«  Sparen Sie Zeit: alle kunden- und projektspezi-
fischen Daten und Dateien auf einen Blick
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MNummer Oberbegriff Statistik  Zeichen Anlagedatum

10010 [Bernhard Schnitzer / Hanau-GroBauheim |[c I | [29122005 || ¥
Bankverbindung I Kalkulation | Merkmale | Seriennummern | benutzerdefinierte Felder | Zahlungskonditionen
Anschrift | Angaben | Anhdnge | Ansprechpartner: 1 | Auftragschancen: ges. 1/ offen 0 I Ubersicht

Auftragschance | Positionen: 2 |
Auftragschance [Holzfenster streichen | Q Erfasst 07.05.2015 Von Admin
- Geéandert 17072018
' Als Musterchance verwenden Projekt 20170021
Gruppe IFenster - Dokument 20170005 Typ Angebot
Erfolgsaussichten |Hoch v i — e
Nachste Schritte | RUREIREEC v
Wiedervorlage  [19.082015 [
Auftragswert ca. koo ;:;l EUR
Ansprechpartner  |Frau Schnitzer v|
Bearbeiter MM v h
Musterangebot | Q
Beschreibung Die Holzfenster missten mal wieder ~ | [ Anhan '.
gestrichen werden. Frau Schnitzer e JCEE S Gesndert am
kann sich vorstellen dies wahrend Foto der Fenster... 48,1kb 08.01.2020 13:...
des Familienurlaubs Ende
September, rechtzeitig vor dem
Winter machen zu lassen
Qim < F v % M o4 r M e 1)
Q & g g o & @ Weiteres F v 5 1 4 » M

Erfassung einer Auftragschance zu einem Kunden in Sage 50 Handwerk

Leistungsumfang (Ausschnitt)
1. Kontakthistorie
2. Terminplanung und —steuerung

3. Gezielte Kundenauswahl und —ansprache (u.a.
per Werbeanschreiben)

4. Ubersicht tiber Verkaufschancen und
Vertriebsaktionen

5. Auswertung, Planung und Nachverfolgung, z.B.
Uber Berichte, Grafiken, Datenexport

6. Angebote beliebig formatierbar (Schriftart/-
grole, Platzierung von Bildern u.a.), 1:1
Druckvorschau

7. Erstellen von Serienangeboten
8. Senden von Dokumenten per E-Mail (als PDF)

9. Dateien per Drag & Drop Projekten und
Auftragschancen zuordnen
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Angebot sage

Lange GmbH = Emi-von-Bahnng-Sirada B « 60439 Frankfust am Main

Herr
Bernhard Schnitzer

Bachgeu 23 Origina!
63457 Hanau-GroBauheim
Nummer : 270022

Datum : 08.01.2020
Kundennr. : 10010
Projektnr.  : 20170022

Sehr geehrter Herr Schnitzar,
wir danken lhnen fir lhre Anfrage und unterbreiten Ihnen auf den folgenden Seiten unser Angebot. Alle

Preise sind freibleibend. An dieses Angebot binden wir uns & Waehen. Im Gbrgen git die VOB. Eine fach-
und termingerachte Ausfishrung kénnen wir [hnen im Voraus zusichern.

Pos. Menge Ein.  Text Betrag Gesamt

Mo § Stick Fenster ausbessern und streichen 8250 412.50
+  Untergrundvorbehandiung: Ui

auf Eignung, Trag- scwie Haftfahigkeit

prifen. Flache saubern.

Impragnierung mit Holzschutz-Grund

260,

+  Grundansirich mit Dauerschutzlasur
580

+ Zwischenanstrich mit Daverschutzlasur
580.

. Sehimaruﬁich mit Daverschutzlasur
530

idenglanzend, ar frei, thixotrop
aingestelt. mit spezielien UV-Absarbem
und Radikalfangerm, beste UV~ und
Wetterbestindigkeit

+  Farbton: Standardlasurfarbton

MNeftobetrag € 41250

18,00 % Mehrwertsteuar € 7838

Gesamtbetrag € 4g0.88
Bankverbindung: Sparkasse Aschaltenburg Alsenau * BLZ: 7O550000 * Kortonummer: 1234587860

E-Rechnung - In Nachkalkulation einlesen.

Hinweis: Die Abbildungen wurden mit Sage 50 Handwerk Professional erstellt. Beim Einsatz einer Basic-Version kdnnen
leichte Abweichungen zur Abbildung vorhanden sein.

Weitere Informationen finden Sie unter: www.sage.com
oder rufen Sie uns an: +49(0) 69 50007-6111

Sage GmbH | FranklinstraBe 61-63 | 60486 Frankfurt am Main | Telefon: 069 50007-6111 | Fax: 069 50007-7208 | E-Mail: info@sage.de | www.sage.com

© 2020 Sage GmbH. Alle Rechte vorbehalten. Sage, das Sage Logo sowie hier genannte Sage Produktnamen sind eingetragene
Markennamen der Sage GmbH. Alle anderen Markennamen sind Eigentum der jeweiligen Rechteinhaber. Technische, formale und
druckgrafische Anderungen vorbehalten. Stand Januar 2020.
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